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**1. Auto-Apresentacao**

Ol4, pessoal! Meu nome é Joao e sou um profissional de marketing digital com mais de 10 anos
de experiéncia no mercado brasileiro. Ao longo desses anos, tive a oportunidade de trabalhar
com diversas empresas de diferentes portes e segmentos, ajudando-as a alcangarem seus
objetivos de negdcios por meio do marketing digital.

**2. Contexto do Caso**

Recentemente, trabalhei em {kO} um projeto muito interessante com uma empresa de e-
commerce chamada "Loja do Jodo". A empresa estava enfrentando um problema comum entre
muitos varejistas online: alta taxa de abandono de carrinho. Eles precisavam encontrar uma
maneira de converter mais visitantes em {k0O} clientes pagantes.

**3. Descricao Especifica do Caso**
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