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Parisienses são impiedosos na avaliação de novas
tendências culinárias

no final do século XVII, Madame de Maintenon, amante de Luís  XIV, ficou exasperada com a
febre por ervilhas frescas, uma alternativa inovadora às secas. "Há senhoras que, após jantar e 
jantar bem, comem ervilhas frescas sportsdarodada site seus aposentos antes de ir para a
cama", reclamou. Isso encaixa-se no recente entusiasmo  por crookies, um híbrido de croissants
recheados com massa de biscoito e assados, que foi lançado sportsdarodada site outubro de
2024  na Boulangerie Louvard na Rue de Châteaudun.

A adaptação do pão francês é eterna

A empolgação sportsdarodada site torno de novidades culinárias atesta  dois pontos: primeiro,
que a massa de croissants é extremamente adaptável; e segundo, houve históricamente
numerosos exemplos semelhantes. As modas  culinárias têm sido uma marca característica das
sociedades ocidentais ao longo dos séculos, variando desde abacaxis no século XVIII e  aves
grandes no início do século XIX até humanos consumindo leite materno, considerado por alguns
como tendo propriedades restauradoras, no  século XVII.

Novidades culinárias e sportsdarodada site marca de status

O desejo por novidades culinárias permanece como marca de status, e com as  mídias sociais as
pessoas comuns podem facilmente se envolver nessa cultura. A adoração por "smash burgers"
crispados sportsdarodada site restaurantes de  Londres, assim como a ansiedade
sportsdarodada site obter o primeiro lote de beaujolais nouveau no início do século XX, ainda
são  evidentes. O entusiasmo por novas possibilidades é algo que agrada à maioria, já que as
pessoas geralmente se cansam facilmente  e a aceitam, mesmo com um pouco de resistência.
Nesse contexto, não é surpreendente que a novidade do crookie tenha se  tornado popular.
Embora alguns possam encontrar a tendência ridícula, outros a consideram uma brilhante
inovação na cozinha. Em última instância,  é uma percepção individual.

Snoop Dogg anuncia sociedad con una casa de subastas y
venderá parte de su colección personal

Después de pasar las últimas  tres décadas convirtiendo la palabra "shiznit" en sinónimo de



propiedad caliente, Snoop Dogg está dando algunas de las suyas. Esta  semana, el ícono del rap
anunció una asociación con una casa de subastas llamada The Realest. La colección de Snoop, 
llamada, The Shiznit, por supuesto, abarca desde hallazgos de caja de ganga ( codigo
promocional do jogo brazino777 s de conciertos, acuerdos firmados) hasta reliquias preciosas  (la
cadena de Death Row Records de Snoop, la cinta maestra de Beautiful). "Esta es la mierda que
tenemos, pero  no sabíamos que valía algo", dijo Snoop a Variety. Sus colegas podrían darse
cuenta pronto del mismo descubrimiento.

El fin de  las ventas de álbumes y merchandising

Se acabaron los años en los que las ventas de álbumes y merchandising podían mantener  a un
artista hit en primera clase mucho después de su apogeo en la radio. Hoy en día, un ídolo  del
pop tiene suerte de ganar medio centavo por cada vez que se reproduce su canción en Apple
Music, Spotify  o otro importante transmisor de música en streaming. El monopolio global de
Ticketmaster y Live Nation sobre las ventas de  conciertos ha inflado significativamente el costo
de la música en vivo y desalentado a los fans leales de asistir en  apoyo de sus intérpretes
favoritos. Y las discográficas se han vuelto aún más tacañas al dar a los artistas el  control sobre
sus maestros; incluso Taylor Swift, el pato salvaje de la industria musical, fue obligada a regrabar
sus viejos  álbumes solo para reclamar la propiedad completa sobre sus canciones. Y aun cuando
los artistas afirman la propiedad de sus  maestros, no todos tienen un catálogo tan profundo como
Bob Dylan o Sting, o el atractivo cultural para exigir cientos  de millones de dólares por él.

La venta de memorabilia como opción viable

Todo esto hace que la venta de memorabilia parezca  una opción cada vez más viable para que
los artistas tomen el control real sobre su rentabilidad. Después de todo,  los héroes deportivos
han estado vendiendo sus valiosos por años, subsistiendo cómodamente de una industria global
con un valor estimado  de R$26bn. Los artistas de grabación no son menos hábiles para
acumular el tipo de ephemera que los fans anhelan:  listas de canciones, acuerdos de gira y
similares; estos artefactos olvidados pueden sentarse durante años en el ático de una  casa de
vacaciones o algún trastero lejano recogiendo polvo. Incluso el mismo jaleo que se da – las púas
de  guitarra de repuesto, las baquetas rotas – aún tiene un valor residual. A menudo, el mercado
se crea simplemente dejando  que los fans pongan un precio.
Cinco años atrás, Chris Brown anunció una venta de yarda en su casa de Tarzana,  California, y
invitó a unos 89 millones de seguidores en redes sociales. Tres horas antes de que Brown abriera
su  puerta, la gente ya estaba alineada a la cuadra abajo con la esperanza de agarrar una
chaqueta vintage o tenis  de diseñador a un "precio significativamente marcado", según el volante
pegadizo del cantante. La policía de Los Ángeles intentó cerrar  a Brown, citando preocupaciones
de control de multitudes, pero fue superado finalmente por el abogado de Brown. Brown no
necesitaba  el dinero. Supuestamente, donó parte de las ganancias de su venta de yarda a una
organización sin fines de lucro  no revelada.
Para los artistas que realmente necesitan el dinero, las subastas han demostrado ser vacas
lecheras. Con una búsqueda rápida  en eBay para "firma de guitarra de rock" devolviendo más de
2,700 hits (una firma de Jimi Hendrix en un  concierto 8x10 por R$12.99), tiene sentido que los
artistas abran las ofertas para algunas verdaderas joyas. Este año, una carta  escrita a mano de
Martin Luther King a Tony Bennett en 1965 recibió 14,000 ofertas antes de cerrar en R$78,000,  o
más del doble del valor estimado. En ella, King agradece a Bennett por unirse a la histórica
marcha de  derechos civiles de Selma, Alabama, a Montgomery y actuar en el mitin subsiguiente
con Harry Belafonte.
Una  guitarra propiedad de John Lennon que se vendió en una subasta.
La década pasada de subastas de memorabilia de música ha  visto la guitarra J-160E de golpe de
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John Lennon alcanzar R$2.5m, los versos escritos a mano de Like a Rolling  Stone de Bob Dylan
alcanzar R$2m y Drake pagar más de R$1m por el anillo de oro con rubíes y  diamantes de
Tupac. Los ingresos son enormes, y en la mayoría de los casos el artista o el patrimonio tiene 
suerte de obtener el 70% de esas ventas si logran obtener algo en absoluto después de pagar
impuestos, abogados y  la casa de subastas – rápidos en tomar el crédito por monetizar las
ventas de patios de celebridades en primer  lugar. Incluso el imperio de R$1bn de Elvis Presley, el
portafolio más valioso en la historia de la música, intercambia  una valuación enorme por un
control familiar limitado. De ahí que Riley Keough, la nieta de 34 años de Presley,  ahora se
encuentre en una pelea legal intensa para detener la venta de Graceland – el santuario familiar
que generó  más de R$80m en 2024 solo.
The Realest espera presentarse como una firma que es amigable con los artistas y los  fans,
tomando los mismos pasos para autenticar los artículos que favorece Major League Baseball. Y
empezar con Snoop, el rapero  que puede vender casi cualquier cosa – sin mencionar su propia –
fue una elección astuta. Desde el vino de  supermercado hasta "pitones" sin humo para
navegadores portátiles, el Dogfather nunca ha conocido un producto que no pudiera respaldar – 
por sí mismo o con Martha Stewart. Este año, Snoop reveló que había considerado un acuerdo de
R$100m con OnlyFans;  los seguidores de larga data apenas se sorprendieron. Podría haberlo
soltado como si nada fuera importante para los miembros solo  de la pornografía purveyor si su
esposa no hubiera intervenido. Con una riqueza neta estimada de R$160m, Snoop, quien
recientemente  vendió y protagoniza una película de Prime Video con sede en Los Ángeles
basada libremente en su experiencia entrenando fútbol  juvenil en Los Ángeles, ciertamente no
encaja el perfil del artista pop en declive.
La fase 1 de la subasta de  The Realest de Snoop termina el 2 de junio. Se exhibirán elementos
seleccionados en todo el país, no menos en  eventos previos exclusivos en Nueva York y Los
Ángeles. Aunque probablemente no haya nada en este catálogo de Snoop que  sea tan codiciado
como la carta de MLK de Bennett – aunque una pipa de marihuana suavemente usada
preservada en  resina "para exhibir por la eternidad" figura para atraer un interés considerable –
podría hacer peor que vender su viejo  estiércol. Podría ceñirse a vender música. "Los artículos
que está poniendo a la venta son icónicos", se jactó el fundador  de The Realest, Scott Keeney,
mejor conocido como el mix master del oeste costa DJ Skee. "Snoop es apasionado de  ayudar a
presentar una nueva corriente de ingresos para los artistas". Solo el tiempo dirá cuánto compran
en realidad la  gente.
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