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Um recurso importante da Blaze é o cadastro, que permite aos usuários coletar informações de
clientes potenciais por meio de  formulários online. Esses dados podem ser integrados a sistemas
de CRM, facilitando o gerenciamento de relacionamentos e campanhas de marketing.
O  processo de criação de um cadastro no Blaze é simples e direto. Após acessar a plataforma,
basta selecionar a opção  "Cadastros" no menu principal e clicar em {k0} "Novo cadastro". Em
seguida, é possível escolher um modelo pré-definido ou criar  um personalizado, adicionando
campos relevantes, como nome, e-mail, telefone e outros.
Uma vez criado, é possível compartilhar o cadastro em {k0}  sites, redes sociais, e-mails e outras
plataformas, aumentando assim as chances de coletar informações de clientes potenciais. A
Blaze também  oferece analytics em {k0} tempo real, permitindo aos usuários acompanhar o
desempenho de suas campanhas e ajustá-las conforme necessário.
Em resumo,  o cadastro no Blaze é uma ferramenta poderosa para automatizar tarefas de
marketing e gerar leads. Sua integração com sistemas  de CRM e a capacidade de compartilhar e
analisar campanhas são apenas algumas das vantagens que tornam a Blaze uma  plataforma
eficaz para empresas de qualquer tamanho.  
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